Har du nyligen startat företag och 

vill ta nästa kliv?

Välkommen till rådgivningsprogrammet 

Vem kan delta?

Detta rådgivningsprogram är till för dig som är kvinna och nyligen startat ett företag. Ditt företag ska vara verksamt inom tjänste och servicenäringarna, vård-omsorg, utbildning eller inom den kulturella och kreativa sektorn.
Vi utlovar en spännande upptäcktsresa som kommer att ta både dig och ditt företag till nästa nivå!

Resultatet av rådgivningsprogrammet är att du på en rad områden, stärkt dig själv och din affärsidé, byggt ett professionellt nätverk och skrivit en affärsplan.
Rådgivningsprogrammet omfattar 6 träffar under hösten 2010, varav varje träff är 3 timmar. Antal deltagare per program är minst 12 och max 20 personer. Du kommer även att få 3 tillfällen individuell rådgivning som sker utifrån en gemensamt framtagen handlingsplan.
Metodik och sekretess
Teori varvas med kreativa och praktiska gruppövningar under grupprådgivningstillfällena.
Vi säkerställer genom teambyggande övningar att ett bra klimat och förtroende skapas i gruppen. 
Sekretessavtal kommer att skrivas under första tillfället. 
Att arbeta både i grupp och individuellt ger dig det bästa av flera världar. Du får mycket feedback från kvinnor i samma situation och som också skulle kunna vara dina kunder. Frågor som rör just dig och ditt företag går vi djupare in på under den individuella rådgivningen. 
Arbetssätt och tankesätt bygger på KREO- metodiken som är en process för att hjälpa idéägare och företagare att utveckla ett innovativt och hållbart tjänste- eller produktkoncept. Metodiken grundar sig på teorier och ”best practice” inom innovations-, entreprenörskaps- och kreativitetsforskning vid bla Mälardalens högskola. KREO-metodiken har framgångsrikt tillämpats och vidareutvecklats under 10 år. 

Innehåll i rådgivningsprogrammets gruppträffar
6 tillfällen á 3 timmar
1. Säkra affärsidén och testa kundvärdet
Vilka problem löser du åt kunden och finns ett verkligt behov av din affärsidé? Målet är att ringa in affärsidéns beståndsdelar såsom målgrupp, kundvärde och unikitet. Vi gör en plan för hur du kan testa och säkra kundvärdet.
2. Affärsplan
Vad är en affärsplan och varför ska man ha en? Vi går igenom olilka delar och hur grupprådgivningen och den individuella rådgivningen supportar dig i arbetet med affärsplanen. Målet är att hjälpa dig igång med din egna affärsplan. 
3. Riskanalys

Vad skulle kunna hindra att detta blir ett framgångsrikt företag? Målet är att definiera och ta fram en plan för att hantera hinder. 

4. Kom igång och sälj
Hur kan man komma igång och få rutin i säljarbetet? Målet är att du ska komma igång med att sälja. Vi förbereder dig kring hur du kan lägga upp en säljpitch (inför tillfälle 6) och gör en plan för ditt säljarbete inklusive kontakter du kan börja jobba med.
5. Intäktsmodeller
Här får du veta mer om hur du kan tjäna pengar på din idé? Målet är att du fått analysera olika intäktsmodeller och reflektera kring vilken intäktsmodell som passar dig och ditt företag bäst. 
6.  Pitcha din affärsidé

För en inbjuden panel av potentiella kunder och finansiärer ska du göra en säljpitch. Vi avslutar med mingel och nätverkande.

Individuell rådgivning inom rådgivningsprogrammet
3 tillfällen per deltagare á 1 timme
1 Mål och handlingsplan
Vilka visioner och målsättningar har du? Vad behövs för resurser för att du ska lyckas? Målet är att bryta ner visionen i realistiska mål som landar i en handlingsplan för fortsatt rådgivning och uppföljning.

2 Affärsplan och skyddstrategier
Vi går igenom just din affärsplan och följer upp delar som du kanske behöver extra hjälp med. Är du i behov av att skydda ett varumärke, mönster eller en design? Vi går igenom olika alternativ och hjälper dig välja rätt strategi för dig och ditt företag. Detta steg sker i samarbete med Bergenstråhle och Lindvall.
3 Ekonomi och budget

Här får du hjälp att göra budget och ha en dialog kring dina frågor som rör ekonomin.
Detta moment sker i samarbete med NyföretagarCentrum.
