
 
 
 

Östsvenska Handelskammaren är en privat och politiskt obunden näringslivsorganisation som verkar i Östergötland, Sörmland och på Gotland. Genom 

Handelskammaren gör de östsvenska företagen sin röst hörd hos politiker och beslutsfattare. Med våra tjänster och erfarenheter bidrar vi till att skapa bättre 
möjligheter för våra medlemmar att utveckla sina affärer – lokalt, regionalt och internationellt.  
 

NyföretagarCentrum erbjuder kostnadsfri, konfidentiell och objektiv rådgivning i samband med företagsstart. NyföretagarCentrum drivs som stiftelser i ca 200 
kommuner, finansieras i huvudsak av det lokala näringslivet och samarbetar med organisationer och myndigheter. 

 

Information 

 
Tid: 

29 sep, 19 okt, 16 nov, 30 nov,  

21 dec. 
 

Plats: 

Näringslivets hus, Ågatan 9, 
Linköping 

 

Anmälan: 
Anmäl senast den 10 sep. 

camilla.lejon@east.cci.se  

 
Importutbildningen är ett 

samarbete mellan: 

Östsvenska Handelskammaren och 
NyföretagarCentrum i Linköping 

 

Kostnad: 
2 650 kr exkl. moms inkl. 

kursmaterial, fika och diplom. 

 

Mer information kontakta: 

Camilla Lejon, Östsvenska Handelskammaren 

camilla.lejon@east.cci.se,  

0705-80 10 64 

Margareta Paulsson, NyföretagarCentrum 

margareta.paulsson@nyforetagarcentrum.se  

013-25 30 60 

 

Importutbildning 

Du som funderar på att starta företag, nyligen har startat eller som 
etablerad företagare tänker börja med import och t ex starta e-handel. 
Med rätt verktyg ökar chansen att ditt företag blir livskraftigt genom att 
undvika de fallgropar som finns och utnyttja de möjligheter som de nya 
marknadskanalerna erbjuder.   
 
Importutbildning består av 5 st kvällsföreläsningar i Näringslivets Hus om 
vardera 4 timmar, 17.00-21.00. 
 

Program hösten 2011 
 

Möte 1, 2011-09-29 – Gör rätt från början! 

 Att starta företag 

 Finansiering för småföretag 

 Våga fråga banken? 

 

Möte 2, 2011-10-19 – Rätt produkt från rätt marknad! 

 Fastnar allt i tullen? 

  Välj rätt marknad och partner! 

1. Vart och hur hittar jag mina produkter? 

2. Vilka krav ska jag ställa på min underleverantör? 

3. Kulturella skillnader som påverkar vårt samarbete? 

 

Möte 3, 2011-11-16 – Allt går att sälja med mördande reklam? 

 Försäljningsteknik 

 Framgångsrik E-handels försäljning 

 Marknadsföring via sociala medier 

 
Möte 4, 2011-11-30 – Att inte hamna i trubbel med rättvisan! 

 Affärsjuridik för en småföretagare 
 
Möte 5, 2011-12-21 
Vi avslutar seminarieserien med att träffa en grupp framgångsrika importörer 
som berättar sin historia och gruppen har chans att ställa frågor. 
 
Diplomutdelning, glögg och pepparkakor!  
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